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I mutamenti che ha attraver-
sato il mercato immobiliare
negli ultimi anni ¢ci hanno ob-
bligati a ripensare in chiave
innovativa ai nostri modelli
di business: una riflessione
necessaria con l'obiettivo di
essere vincenti e cogliere le
opportunita che anche una
fase difficile puo generare
in termini di trasformazione.
Questa auto-riflessione ha
coinvolto tutte le linee che il
Gruppo Gabetti sviluppa e
integra attraverso le societa
controllate: la consulenza
(Patrigest), le attivita di ge-
stione e valorizzazione (Aba-
co Team) e l'intermediazione
(Gabetti Agency e [Tree Real
Estate).
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Un sistema integrato

di competenze

ARMANDO BORGHI, CEO

GABETTI PROPERTY SOLUTIONS

La chiave e sicuramente rin-
novarsi per qualificarsi sem-
pre di pit come full service
provider in grado di affron-
tare le tematiche dell'intero
sistema dei servizi immobi-
liari, rispondendo alle nuove
esigenze dei clienti privati e
istituzionali.

Questo passa anche da nuo-
vo modo di concepire la cate-
na di creazione del valore nel
mercato immaobiliare e si tra-
duce in un sistema integrato
di competenze nell'ambito
delle attivita di consulenza, di
gestione e valorizzazione del
patrimonio immaobiliare e di
Intermediazione.

Nell'ambito dei technical ser-
vices, Patrigest € in continua

evoluzione per rispondere

alle richieste di un mercato
sempre piu interessato ad at-
tivita consulenziali o pre-va-
lutative, allo scopo di favori-
re le scelte degli operatori in
tema di progettazione e ge-
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stione dell'investimento.
Mentre una delle novita su
cui abbiamo puntato tramite
Abaco Team e I'ampliamen-
to dei servizi tecnici offerti al
Management Condominiale
con Gabetti Condominio: un
team che gestisce e ammi-
nistra direttamente sia patri-
moni immobiliari complessi
di clienti istituzionali sia con-
domini di clienti privati, anche
grazie agli amministratori
presenti sul territorio in fran-
chising (Gabetti Condominio,
Grimaldi Condominio, Pro-
fessionecasa Condominio) o
con collaborazione diretta.

In ambito agency (Office,
Frazionamenti e Cantieri, Ca-
pital Market), grazie al nostro
sistema Integrato e ad una
visione strategica, siamo ad-
visor di importanti progetti
di rigualificazione urbana.
Nell'ottica di ampliare il ven-
taglio di servizi, e stato rinno-
vato inoltre il team dedicato
al retail con un team dedicato
alla consulenza su ogni tipo
di asset come Street, High
Street, Distretti Urbani, Stand
Alone, Shopping Center e
Retail Park. Grazie al nostro
know-how multidisciplinare
siamo pronti a supportare |
clienti per affrontare i cam-
biamenti in atto in guesto
settore di mercato.

Inoltre all'interno della linea di
business Santandrea Luxury
Houses, e stato individuato
un team di consulenti come
Private RE Consultant che
supportano i Private Banker
nella gestione di operazioni
immobiliari semplici o com-

plesse, nell'ottica di offrire
tutti i servizi integrati per la
migliore gestione dei clienti.

Importanti novita nel settore
intermediazione, per guanto
riguarda il franchising immo-
biliare, la rete seguita dalTree
Real Estate, holding cui fan-
no capo oltre mille agenzie in
con i brand Gabetti Franchi-
sing, Grimaldi Immobiliare e
Professionecasa. Innanzitut-
to un efficientamento della
struttura, che havisto un nuo-
vo Consiglio di Amministra-
zione. In secondo luogo una
serie di iniziative con l'obiet-
tivo di recepire i mutamenti di
mercato come opportunita di
rilancio della professionalita
di agente immobiliare come
“consulente”. Per questo
motivo € stata data una par-
ticolare rilevanza alla forma-
zione del nostri franchisee
attraverso la costituzione di
Tree Real Estate Academy;
in terzo luogo la possibilita di
fornire loro accesso ad una
serie di servizi in ambito as-
sicurativo e finance, attraver-
so partner solidi affidabili e
procedure trasparenti. Infine,
I'implementazione di servizi
erogati tramite supporti mo-

Iniziative in
grado di recepire
| mutamenti di
mercato come
opportunita

di rilancio della
professionalita
di agente come
“consulente”

'obiettivo e di
applicare il
modello di full
service provider
del Gruppo

alle agenzie

del territorio

derni guali TreePlat Mobile,
per gestire in mobilita tutte le
principali attivita dell'agenzia
e TreeStore per accedere ai
servizi tecnici. L'obiettivo &
quello di applicare il model-
lo di full service provider del
Gruppo anche alle agenzie
immobiliari sul territorio, for-
nendo loro tutti gli strumenti
necessari per offrire ai clienti
privati un servizio completo
della gestione immobiliare.

Altra novita dell'ultimo anno,
la partnership tra Gabet-
ti Property Solutions e Beni
Stabili SIIQ per la nascita di
NPLs RE_Solutions, societa
di gestione dei crediti in sof-
ferenza (NPLs) di qualsiasi
tipologia e grado di criticita
(sofferenze, esposizioni sca-
dute e/o sconfinanti, esposi-
zioni ristrutturate e incagli).
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